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Offene Workshops und wichtige Termine 2021

4. Quartal 2020

Workshop Follow Up | Thema Ort Land
30.9.,17:00 Roundtable zum Verkaufsjahr Q4 | Hombrechtikon CH
— Abschluss statt Verschiebung
19.10. Consultative Wording and Writing | online CH
5.11. - 6.11. 13.1.2021 | Consulting Skills 4.0 online CH
17.11. - 18.11. 14.1.2021 | Leadership 4.0 fir Fuhrungs- online CH
krafte

19.11. - 20.11. 15.1.2021 | Consultative Selling — Industrie online CH
4.0 erfordert Sales 4.0

19.11. - 20.11. 15.1.2021 | Scrum-it! — Agile Transformation | online CH
in Vertrieb, Service, PM, Market-
ing

26.11. — 27.11. 5.2.2021 | Proactive Akquisition / Business online CH
Development 4.0

1.12. -2.12. 4.2.2021 | Competitive Sales — Sales DNA online CH
4.0

3.12.-4.12. Abschlisse und kurze Verkaufs- | online CH
zyklen statt Verschiebungen

1. Quartal 2021

Workshop Follow Up | Thema Ort Land

13.1.,17:00 Roundtable zum Verkaufsjahr online CH
Q1

141.-151. Leadership 4.0 fur Fihrungs- 2 Tage, online CH
krafte

21.1.-221. 17.3. Kommunikation und Agilitat fur Hombrechtikon CH
Projektleiter

21.1.-221. 17.3. Kommunikation und Agilitat fur Hombrechtikon CH
Service-Organisationen

15.2. — 29.3. Proactive Akquisition / Business | 6 Halbtage, online CH
Development 4.0

11.3. -123. 21.5. Consultative Selling — Industrie | online CH
4.0 erfordert Sales 4.0

18.3. - 19.3. 20.5. Scrum-it! — Agile Transformation | online CH

in Vertrieb, Service, PM, Market-
ing
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Workshop Follow Up | Thema Ort Land
7.4.,17:00 Roundtable zum Verkaufsjahr online CH
Q2 — Key Account Management
11.6. Internationaler Kundentag Raum Zirich CH
25.6.,24.8. - 27.10. Key Account Management im Raum Zurich CH

25.8. Kontext Industrie 4.0 / loT

3. Quartal 2021

Workshop Follow Up | Thema Ort Land

1.7.,17:00 Roundtable zum Verkaufsjahr online CH
Q3 — Sales 4.0

26.8.- 27.8. 29.10. Consultative Selling — Industrie | Raum Zirich CH
4.0 erfordert Sales 4.0

31.8.-1.9. 28.10. Proactive Akquisition / Business | Raum Zirich CH
Development 4.0

29.-3.9. 29.10. Scrum-it! — Agile Transformation | Raum Zurich CH
in Vertrieb, Service, PM, Market-
ing

4. Quartal 2021

Workshop Follow Up | Thema Ort Land

3.11.,17:00 Roundtable zum Verkaufsjahr Q4 | online CH
— Abschluss statt Verschiebung

11.11.-12.11. Leadership 4.0 fur Fihrungs- Raum Zirich CH
krafte

18.11. - 19.11. 21.1.2022 | Consultative Selling — Industrie Raum Zirich CH
4.0 erfordert Sales 4.0

23.11. - 24.11. 20.1.2022 | Proactive Akquisition / Business Raum Zirich CH
Development 4.0

25.11. - 26.11. 21.1.2022 | Scrum-it! — Agile Transformation Raum Zirich CH
in Vertrieb, Service, PM, Market-
ing

212. -3.12. Abschlusse und kurze Verkaufs- | Raum Zurich CH
zyklen statt Verschiebungen
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